
ASC_Sales Manager

หน าที่​ความ​รับ​ผิด​ชอบ​ใน​งาน​ของ​คุณ

A Sales Manager is responsible for acquiring business, managing
product solution changes and is the key contact for the
customer or a product solution aspect. The position sells ASC
product to customer.
Responsible customer will be Mazda mainly and defined
additionally according to the latest situation and candidate's
background. 

โปรไฟล​ของ​คุณ

Relationship management: external/internal - build up a
trustful relationship with key contacts.
Market intelligence, Negotiation/Communication skill
Accoutability for complex projects, Represents Continental in
front of the customer in owen area of responsibility.
Financial Knowledge, Basic knowlegde of Automotive
technology.
Customer strategy creation and management.

 

ขอ​เสนอ​ของ​เรา

Ready to take your career to the next level? The future of
mobility isn’t just anyone’s job. ​Make it yours! ​Join
AUMOVIO. Own What’s Next.​

เกี่ยว​กับ​เรา

AUMOVIO SEは、2025年にContinental AGから分社化され設立されまし
た。テクノロジーおよび電子機器の企業であり、安全で、刺激的で、
コネクトされた自律的なモビリティを実現する幅広いポートフォリオ
を提供しています。これには、センサーソリューション、ディスプレ
イ、ブレーキおよびコンフォートシステム、さらにソフトウェア、アー
キテクチャプラットフォーム、SDV向けの支援システムに関する包括的
な専門知識が含まれます。AUMOVIO SEは、2024年度に196億ユーロの売
上を達成し、世界100以上の拠点で約87,000人の従業員を雇用していま
す。本社はドイツのフランクフルトにあります。

รหัส​ตําแหนง​งาน​
REF9127G

สาขา​งาน​

งานการ​ตลาด​และ​การ​ขาย

ที่​ตัง้​
Hiroshima City

ระดับ​ความ​เป็น​ผู​นํา
Leading Self

นิติ​บุคคล​
AUMOVIO Corporation


